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Werden Sie die Nr.1 im Kopf lhrer Kunden

mit positiv wirksamen Verkaufs-Informationen

will ich haben!

verstehe ich!

erkennen - bewerten - entscheiden

Positive Wirkung erzeugen und verstarken

Die neuesten Erkenntnisse der Neuro-Wissenschaften zeigen, wie Menschen
Informationen aufnehmen, bewerten und was Informationen im Entscheidungs-

Prozess bewirken.

Dieses Wissen kdnnen Sie nutzen, um lhre Kunden besser zu verstehen und sie
gezielter und wirksamer anzusprechen.

Entscheiden

Wie Ihre Informationen ein
positives Entscheiden
ermaoglichen.

Bewerten

Wie Ihre Informationen
starke Emotionen und
Gefiihle erzeugen.

Erkennen

Wie Ihre Informationen
schnell den Zugang zum
Gehirn schaffen.

Mit Neuro-Publishing-Sales wenden Sie die Erkenntnisse der Neuro-Wis-
senschaftler gezielt fiir Ihre Verkaufs-Informationen an. lhre Kunden neh-
men Sie stets positiv wahr. Somit erhalten Sie mehr Kunden und zufriedene
Kunden. Und gegeniiber Ihren Wettbewerbern werden Sie die Nr.1 im
Kopf lhrer Kunden.

www.neuropublishing.de

Neuro-Publishing-Sales
Mehr verkaufen

Mehr Kunden und
zufriedene Kunden
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